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CEO e Co-Founder da InfoPrice

Drop-out do curso de Engenharia Mecatrônica 
da USP, fundou a InfoPrice ainda na faculdade. 
Co-fundador do primeiro Endowment Fund 
vinculado a uma Universidade Pública no Brasil. 
Co-inventor de uma patente nacional e  vida 
profissional integralmente dedicada ao 
desenvolvimento tecnologias para a evolução 
do varejo nacional.
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Nossa Missão

Simplificar o varejo para que 
atinja o seu potencial máximo.

mar/24

Cliente no 200! 



Qual o melhor preço 
para cada um dos 20k 
produtos diferentes 
em um supermercado?

O DESAFIO



POS 

Super Apps Social Media

Consumidor 
& Varejo

TV Aberta

Encartes

E-comm



Source: AMR Research (Gartner)

R$ 2,5M
+R$ 250k

R$10M/ano de lucro bruto das lojas

A Oportunidade

A precificação inteligente 
pode aumentar a margem 
bruta em 10%, de acordo 
com um estudo da Gartner.

Receita líquida

Margem Bruta

Despesas

Margem EBITDA

100k

30%

28k

2%

+10%

100k

33%

28k

5%



Case de Sucesso

Com precificação inteligente
+ 83k de lucro bruto em 120 dias

Sem precificação 
inteligente
Lucro: 82k

3,8p.p. vs outubro



O caminho para o sucesso

>

● Nível de Serviço
● Sortimento
● Diferenciais competitivos
● Preços Regulares
● Preços/Ações Promocionais
● Parcerias indústria

01
Classificação Estratégica 
Própria



O caminho para o sucesso

● Revisão mapeamento 
concorrentes

● Definição de clusters de preço

02
Mapeamento dos 
Concorrentes Certos >



O caminho para o sucesso

Resultado da Ação Leilão de Preços - 08\04

03 >



O caminho para o sucesso

● Análise histórico de vendas
● Definição de sensibilidade por 

categorias
● Definição de papéis de categoria
● Definição de sensibilidade 

intra-categorias

03
Dados Internos para 
entender a sensibilidade >

Sensibilidade

Volume 
de venda

Elasticidade 

Penetração 
em tíquetes

Frequência 
de compra



O caminho para o sucesso

● Definição da metodologia da coleta 
de dados da concorrência
○ Ferramentas
○ Frequência

● Buscar dados granulares: 
produto/preço/loja/data (não buscar 
médias!)

● Ampliar visibilidade sobre sua 
venda.

04
Dados externos para 
maior visibilidade >



O caminho para o sucesso

04
Dados externos para 
maior visibilidade >

● Definição da metodologia da coleta 
de dados da concorrência
○ Ferramentas
○ Frequência

● Buscar dados granulares: 
produto/preço/loja/data (não buscar 
médias!)

● Ampliar visibilidade sobre sua 
venda.



O caminho para o sucesso

● Oportunidades de margem por 
categoria

● Oportunidades de competitividade
● Simulação de resultados 

(Margem/Lucro/Volume)
● Definição das estratégias de 

precificação e Políticas de Precificação
● Definição de metas 

05
Mapeando as oportunidades 
de crescimento >



O caminho para o sucesso

● Implementação de regras
● Implementação de limites

06 Automação de processos >



O caminho para o sucesso

● Definição de fluxo de trabalho 
● Fluxos de revisão e aprovação
● Definição de permissionamento 

para cada etapa do processo

07
Governança para garantir 
resultados

PLACEHOLDER
(Van vai enviar imagem)

>



O caminho para o sucesso

● Acompanhamento de KPIs
● Revisão periódica de estratégia
● Revisão de regras

08
Analisar e iterar! 

PLACEHOLDER
(Van vai enviar imagem)



Pontos de Atenção
Além de dados e estratégias bem 
desenhadas, outros elementos-chave 
podem ser cruciais para alcançar o sucesso.

Cultura

Processos

Integridade dos Dados

Equipe



Precificação Inteligente 
Menos esforço. Mais lucro.

Es
tr

at
ég

ia
s

Dados & Analytics
Inteligência e Processos

Definição de 
estratégias

Mapeamento de 
Concorrentes

Dados ExternosDados Internos

Governança da 
Precificação Automática

Mapeamento de 
Oportunidades

Estrutura da 
equipe

Integridade 
dos Dados

Automação de 
Processos



Prontos para 
começar?



Uma estratégia 
para iniciar amanhã

04
Veja seus resultados 

crescerem

03
Defina um preço 
com CPI de 99%

01
Crie uma lista com seus 

produtos menos sensíveis
02Pesquise os preços 

da concorrência 

> > >



E se desse para ficar 
ainda mais fácil e 
gerar mais 
resultados?



Precificação Otimizada
Inteligência artificial para otimizar ainda mais seus 

preços, de maneira personalizada

EM 
BREVE
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 InfoPrice A.I
Tenha respostas imediatas 

ao seu alcance 

CHAT DE PREÇOS

EM 
BREVE



2500A.C 1800 1970 1990

Ontem, Pricing não era 
possível.



Hoje, é inevitável.



Pronto para aumentar 
sua rentabilidade?

www.infoprice.co

Fale com nossos especialistas 
e descubra como a precificação 
inteligente pode impulsionar 
seus resultados.


