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Como Aumentar
Sua Rentabilidade
com Precificacao
Inteligente



[ Host _
Paulo Garcia

CEO e Co-Founder da InfoPrice

Drop-out do curso de Engenharia Mecatrénica
da USP, fundou a InfoPrice ainda na faculdade.
Co-fundador do primeiro Endowment Fund
vinculado a uma Universidade Publica no Brasil.
Co-inventor de uma patente nacional e vida
profissional integralmente dedicada ao
desenvolvimento tecnologias para a evolucdo

do varejo nacional.



Nossa Missao

Simplificar o varejo para que
atinja o seu potencial maximo.

mar/24

Cliente n° 200!

jan./2016 jan./2018 jan./2020 jan./2022 jan./2024



Qual o melhor preco
para cada um dos 20k
produtos diferentes
em um supermercado?

BOTAFOGO




Consumidor
& Varejo




A Oportunidade

+R$ 250k A precificacao inteligente
pode aumentar a margem
R$ 2,5M ] bruta em 10%, de acordo

com um estudo da Gartner.

Receita liquida 100k 100k
Margem Bruta 30% +10% 33%

Despesas 28k 28k

9
Ny |
m Margem EBITDA 2% 5%

R$10M/ano de lucro bruto das lojas

Source: AMR Research (Gartner)



R$120,000.00

R§100,000.00

R$80,000.00

R$60,000.00

R$40,000.00

Outubro

Sem precificacdo
inteligente
Lucro: 82k

Case de Sucesso

3,8p.p. vs outubro

Novembro

R$104,000.00

Dezembro Janeiro

Com precificagdo inteligente

+ 83k de lucro bruto em 120 dias

R$115,000.00

Fevereiro




O caminho para o sucesso

Classificacao Estrategica ° .......
Propria

e Nivel de Servico

e Sortimento

e Diferenciais competitivos

e Precos Regulares

e Precos/Ac¢des Promocionais
e Parcerias industria




O caminho para o sucesso

Mapeamento dos
Concorrentes Certos

1A | Infopan

1SA | M entoemPDV  IRA | Analytics & IPA | Software de precificagdo

customizados

vERR BRbz VILA BUARQUE

E SUMARE! = e
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e Revisdo mapeamento . SRV
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concorrentes . . v o
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oA LIBERDADE ®
D f' . ~ d I t 'SUPERMERCADO a
o :
o efinicdo de clusters de preco
- As anélises ger & Ses dessaloja
nome DIA-111613  rece DIA ~ Ver mais detalhes
Loja Concorrente. Enderes ] i L] L]
1 CARREFOUR EXPRE. RUA AUGUSTA,2074,CERQUEIRA CESAR-SAO...  45.543.915/0478-11  HIPERMERCADO 82.44% 132 013
@ PAO DE ACUCAR ALAMEDA SANTOS,2071,CERQUEIRA CESAR-..  47.508.411/1706-63  SUPERMERCADO 85.43% 88




R$ 12,00

R$ 10,00

R$ 8,00

R$ 6,00

R$ 4,00

R$ 2,00

R$ 0,00

O caminho para o sucesso

*

Coca-Cola garrafa 2| Wafer Kit Kat 41,5g Sabonete barra Dove original 90g

Resultado da Acao Leilao de Pregos - 08\04



O caminho para o sucesso

Dados Internos para
entender a sensibilidade

Analise histérico de vendas
Definicdo de sensibilidade por
categorias

Definicao de papéis de categoria
Definicdo de sensibilidade
intra-categorias

Penetracdo
em tiquetes

Volume
de venda

Frequéncia

Sensibilidade
de compra

B Elasticidade -




O caminho para o sucesso

Dados externospara ° .......
maior visibilidade

Curva Classica ABCD

100%

e Definicao da metodologia da coleta
de dados da concorréncia
o Ferramentas

o 75%
o Frequéncia

e Buscar dados granulares: 50%
produto/prec¢o/loja/data (nao buscar
médias!) 25% »
e Ampliar visibilidade sobre sua
venda. 0%
0% 25% 50% 75%



O caminho para o sucesso

Dados externospara ° .......
maior visibilidade

Curva Classica ABCD

100%

de dados da concorréncia [pm—

e Definicao da metodologia da coleta

o Ferramentas
o 75% L
o Frequéncia / :
e Buscar dados granulares: 50% |4
produto/preco/loja/data (ndo buscar
médias!) 25%
e Ampliar visibilidade sobre sua
venda. 0% :
0% 25% 50% 75%



O caminho para o sucesso

Mapeando as oportunidades
de crescimento

1SA | InfoPanel  ISA | Monitoramento em POV IRA | Anal & 1PA | Software de precificagio
&
Resultado da margem bruta de venda
" Periodo analsado: Ultimos 3 meses
o O portuni dades de ma rgem por s o de magem prtdsporsemana

- Cotegaria Margem

i 23'88% 204-ACOUGUE 44,28% RS 2.048.417,8
categoria »

4 007% er2330% no limo 208.CASH 1667% RS 1.610.1600

moe et
e Oportunidades de competitividade —
e Simulacdo de resultados RE269230642 ™ 5 . 4 4 » T s ]

Ganho em margem totsl e reaic

1 80.26% era 85 6:301.402,73 no Gl 200.6EBIDAESTRATEGICA  1051% RS 3810500

(Margem/Lucro/Volume) = | —

Produtos com menor margem praticada Margem praticada por loja

Lojs

e Definicao das estratégias de

preciticagao e rFoliticas de Precifica ¢ao o amn e AAKomeDcHO-psTH  Rsiissns

40249 CHOC RECH TALENTO GAROTO 85G MOR % 4.07% R85

73 SUPER PRECO CERTO - LOJA 01 30,16% RS 13205979

e Definicao de metas




O caminho para o sucesso

arcus

InfoPrice  IPA | Software de Preci

@  Cerenclador de precos CINIIIIZINIY e Err) i Eomnr) B
a 3.645 <o 1.269 364 101,3% v 04% 26,3% to1% | +R$392.831,72 1 01%

3645 1c1.269 e 364 p rojetac, ojetads, mativa de
< o t 1023% 2262% dierenga no luro

Fitros especiais v Limpar filtros

e Implementacdo de regras
e Implementacdo de limites Y'Yy v == 6

P2 Q  Pesquise por um produto T @ (W @~ R = B O &
L] — puze Margem . |, Preco 30 de
o 2 RIS, o pregosgerdo ¢ Margem ¢ Compet. & .
. )
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2
10007 @150 ¢ L2 w2oe  eaome 1 RS2 ms2ser w1026 %] o o
SABAO PO BRLHANTE 16KG LIWP TOTH econ 2 R -, h -
>
:
10007 L2 w20e  maome 1 WM™ wsasex s .
SABRO PO BRILHANTE 16KG LIMP TOTA mgon S SN - s
o007 :

bd L2 » 1 R$ 279 R$ 2,96
‘SABAO PO BRILHANTE 1,6KG LIMP TOTA REGIONAL 02 Re204 20.0% uN $178% 1019% 3




O caminho para o sucesso

Governanca para garantir
resultados

IMNfOPriCE  1imoranet 1A ontoramentoempDv oA | Anatics A | Software de precica
Gerenciador de pregos

[

z 66581 10916 1 101,91% 1 o13pp 19,15% Vv osspp

e Definicdo de fluxo de trabalho e | o O e
e Fluxos de revisao e aprovacao * | e o o e & =

Filtros salvos v

o]

01Departamento v o2Setor v 03Segdo v 04Categoria v 05 Subcategoria v

e Definicdo de permissionamento , -

“ Foram encontrados 66581 resultados o total

Y

para cada etapa do processo T Y S s S
2282 - COPO N FIG AMERICANO 2( 27 R$1,10 ~17,0% R$0,99 R$0,98 % R$ 098 10000 % 119 %

© 36453 - REFRIG PET ANTARCTICA2 1 R$1.20 = Rs1.25 RS1,08 % RS 109 10093 % 959 % - a»
1574w CIHED  400% (B

©42668 - REFR PO TANG 18G ABCX 12 Rs1,03 = Rs1.19 RS1,18 % RS 119 10085 % 924 % -~

10085 92

©42668 - REFR PO TANG 18G ABCX 27 Rs1,00 m120%  R$1,09 Rs1,18% RS 1,09 9237 % 550 %
s2a7% sso%

Rs1,18% RS 118 10000 % 118 %

© 42696 - REFR PO FRESH 15G MAR? 12 R$1,02 R$1,29 Rs1,18% RS 129 10932 % 1395 % @

©42696 - REFR PO FRESH 15G MARA 1 Rs0,08 = Rs1,18
10000% R



O caminho para o sucesso

Analisar e iterar!

InfOPrice  1iornet 158 ontoramentoemeoy  1oa | Anaptis
Gerenciador de pregos

Revisar todos

N

66581 10916 1 101,91% 1 o13pp 19,15% v 0sépp | -R$

e Acompanhamento de KPIs = = e =l

m

. ~ Ve . 7 . »
° Revisao per|od|ca de estratégia
@
o1Departamento v 02Setor v 03Segdo v 04Categoria v 05 Subcategoria v Filtros salvos v
Revisdo de regras N
- Foram encontrados 66581 resultados no total sv @ O

Produto & ond  eMz3 Mok 3 ] Novo Preo & Competiid.. ¢ Margem & Previsso®  Tipo de Prego
©2282 - COPON FIG AMERICANO X 27 RS0 RIZ0% RSS9 RS8R R 08 aue %
36453 - REFRIG PET ANTARCTICAZ 1 w120 - RS2 Rstoex R 109 008 % 9% % -

N soon €D
® 42668 - REFR PO TANG 18G ABCX 12 R$1,03 = R$1,19 R$1,18% R$ 119 10085 % 924 . -

10085 92
©42668 - REFR PO TANG 18G ABCX 27 Rs1,00 m120%  R$1,09 Rs1,18% RS 1,09 9237 % 550 %
s2a7% sso%

©42696 - REFR PO FRESH 15G MARA 1 Rs0,08 = Rs1,18 Rs1,18% RS 118 10000 % 118 %

10000% R

© 42696 - REFR PO FRESH 15G MAR? 12 R$1,02 R$1,29 Rs1,18% RS 129 10932 % 1395 % @



Pontos de Atencao

Além de dados e estratégias bem
desenhadas, outros elementos-chave

podem ser cruciais para alcancar o sucesso. Processos

Integridade dos Dados




Precificacao Inteligente
Menos esforco. Mais lucro.

Dados & Analytics

Dados Internos Dados Externos
~
= .
& %
- ol &,
"y @ Mapeamento de Integridade %
‘qeo ~ Oportunidades dos Dados Governancada )
;s' Definicao de Precificacdo Automatica ®
S estratégias <
9 0 090 '5
7% :
= lad! ey
@ Automacao de Estrutura da \16
Mapeamento de Processos equipe )

Concorrentes



lillinfoPrice

Prontos para
comecar?



Uma estrategia
para iniciar amanha
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Crie uma lista com seus Pesquise os pregos Defina um prego Veja seus resultados

produtos menos sensiveis da concorréncia com CPl de 99% crescerem




lillinfoPrice

E se desse para ficar
ainda mais facil e
gerar mais
resultados?



Precificacao Otimizada

Inteligéncia artificial para otimizar ainda mais seus
precos, de maneira personalizada

b+ Defina onde otimizar os pregos Escolha as categorias e indique em quais lojas ou clusters os precos serao otimizados
CATEGORIZAGAO 03 Categoria
2)
» LOJAS Loja v X Lojas selecionados @) v X
] Defina as coordenadas para a otimizagdo de pregos
* o Para calcular o preco otimizado de uma categoria, usamos inteligéncia artificial para ler os seus dados de preco e vendas. Para ajudar a melhorar os clculos, defina qual o objetivo da
otimizacdo e defina restri¢des para alteracdo de precos.
a categoria
Maximizar lucro Vendas Iicre
Maximizar vendas (0,005 (30.005)
© Balancear vendas e lucros
VENDAS LUCRO
RESTRIGOES Garanta que os pregos otimizados respeitem as e s de margem e competitividade
>
@ Margem Definaum de marge ié
% Minimo % Maximo

10 % 60 %




Precificacao Otimizada

Inteligéncia artificial para otimizar ainda mais seus
precos, de maneira personalizada

4 )

Vendas Lucro
(50,00 %) (50,00 %)

VENDAS LUCRO

« @)) |

Maximizar lucro
Vendas Lucro
Maximizar vendas (50,00 %) (50,00 %)

© Balancear vendas e lucros

argem e competitividade

VENDAS LUCRO

RESTRICOES Garanta que os precos otimizados respeitem as estratég

@D Margem Defina um range de margem para os pregos da categoria
% Minimo % Maximo

10 % 60 %



Precificacao Otimizada

Inteligéncia artificial para otimizar ainda mais seus
precos, de maneira personalizada

Gerenciador de precos

3.645 seiecon 1.269
3.645 do 1.269

t ! Jgeric
Produto v Familia v
01 Setor v 02 Secdo v

Q Pesquise por um produto

Produt:

10007 @268 "2 L12
SABAO PO BRILHANT REGIONAL 02

10007 @1268 "¢ |12
SABAO PO BRILHANT REGIONAL 02

10007 @ 1268 "2 L12
SABAO PO BRILHANT REGIONAL 02

10007 @1268 "¢ |12
SABAO PO BRILHANT REGION

Loja v

ATUALIZADO EM 01/07/2023, 13:42

364

364 p!
li

03 Categoria v

R$ 954.444,00

R, 46.845un 15,10d

RS 954.444,00
#. 46.845un 15,10d

R$ 954.444,00

B 46.845un 15,10d

R$ 954.444,00
R. 46.845un 15,10d

Cluster v

Tipo loja v

RS 2,04
R$ 1,63

R$ 2,04
R$ 1,63

RS 2,04
R$ 1,63

R$ 2,04
RS 1,63

102,3%

04 Departamento v

101,3% v 04%

Segmentacdo v

26,3% 1 01%

m pre
26,2 %

05 Sub-categoria v

~20,0%
CAT. 16,3%

= 20,0%
CAT. 16,3%

= 20,0%
CAT. 16,3%

= 20,0%
CAT. 16,3%

Emb,

Fornecedor v Marca v
o b+ "=
a Preco «
4 concorre.
R$ 2,79 RS 2,96 %
$17,8% #101,9% by
R$ 2,79 RS 2,96 %
17,8% ¥101,9% by
R$ 2,79 R$ 2,96 %
$17,8% #101,9% ~ Ab
R$ 2,79 R$ 2,96 %

$17,8% ¥101,9%

~ Comprador v

@ Produto v

Preco

# Loja v

Filtros especiais v

g e

%
R$ 2,5 205 %
L rovo) 7 (

RS 2,59 |[ 205

® Concorréncia v

&}

Competit

100,1

@M

Filtros salvos v

%

deman

R$ 796.634,00

7 Ccarregando.

Calcular

R$ 796.634,00

(01%)

Limpar filtros



CHAT DE PRECOS

InfoPrice A.l

Tenha respostas imediatas
ao seu alcance

Gerenciador de preqos CRTIITIITTICIETNITD

4 232 232 0 101,3% 26,3% 1 +R$89.431,72 «
= .
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10007 = J 7 RS 1462 - 18.0% ) RS 1699 RS2 17.8% 2 . . R$ 236123
o
' 34 1.06 183 . % . 2
10361 » 7 RS 0.76 »21.0% l‘())l'). RS 02 RS 123489
o
. 2 119 ) RS 893,12
!f;)‘ 7 RS 097 ~23.0% lSIO‘d‘ L Rl S 8931
o
° 29 ' 149 % RS 3624
5934 — —— " 1.29 RS 1,53 $ 3.624.13
: o
> ] 12 L3 29
%73 RS 106 ~16,0% l‘i"l. RS 134 S 461029
x o
" 1.29 % RS I926 O
3okt ’ 196 - 1000 RS1I9 RS 1,34 $ 394,26 .
: o .




Ontem, Pricing nao era
possivel.

2500A.C 1800 1970 1990



Hoje, e inevitavel.



Pronto para aumentar
sua rentabilidade?

Fale com nossos especialistas
e descubra como a precificacao
inteligente pode impulsionar
seus resultados.

www.infoprice.co



